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ВВОДНАЯ ЧАСТЬ 

 

1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ УЧЕБНОЙДИСЦИПЛИНЫ 

 

Целями освоения учебной дисциплины «Коммерция» является овладение 

обучающимися знаниями в области организации коммерческой деятельности 

предприятий сервиса. 

 

 

2. МЕСТО УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОПОПВУЗА 

 

2.1. Учебная дисциплина «Коммерция» относится к курсам по выбору части 

Блока 1, формируемой участниками образовательных отношений 

 

2.2. Для изучения данной учебной дисциплины необходимы следующие 

предшествующие дисциплины: 

Сервисная деятельность 

Маркетинг 

Инновации в сервисе 

2.3. Перечень последующих учебных дисциплин, для которых необходимы 

знания, умения и навыки, формируемые данной учебной дисциплиной: 

Практика 

ГИА 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



2.4. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с планируемыми 

результатами освоения основной профессиональной образовательной программы 

Изучение данной дисциплины  направлено на формирование у обучающих универсальных компетенций (УК) 
 

№ п/п 
Код и содержание 

компетенции  

Код и наименование 

индикатора достижения 

компетенции 

Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине 

В результате изучения дисциплины обучающиеся должны: 

Знать Уметь Владеть 

1 2 3 4 5 6 

1 

 

 

УК-2. Способен 

определять круг 

задач в рамках 

поставленной цели 

и выбирать 

оптимальные 

способы их 

решения, исходя из 

действующих 

правовых норм, 

имеющихся 

ресурсов и 

ограничений 

УК-2.1. Определяет круг 

задач в рамках поставленной 

цели, предлагает способы их 

решения и ожидаемые 

результаты в рамках 

проектной деятельности. 

- основы организации 

коммерческой 

деятельности предприятий 

сервиса 

- определять круг задач с 

целью организации 

коммерческой деятельности 

предприятий сервиса; 

- формировать стратегию 

организации коммерческой 

деятельности предприятия 

для выполнения целей 

реализуемых проектов  

- навыками построения 

организационной структуры 

коммерческой деятельности 

предприятий сервиса. 

УК-2.2. Анализирует 

реализацию задач в зоне 

своей ответственности с 

учетом имеющихся ресурсов 

и ограничений, действующих 

правовых норм. 

- методы анализа 

эффективности 

коммерческой 

деятельности предприятия; 

- основы организации 

договорной работы 

предприятия 

- проводить анализ 

эффективности 

осуществления 

коммерческой 

деятельности; 

- навыками анализа 

эффективности 

осуществления коммерческой 

деятельности; 

УК-2.3. Выполняет задачи в 

зоне своей ответственности в 

соответствии с 

запланированными 

результатами и точками 

контроля, при необходимости 

корректирует способы 

решения задач. 

- знает принципы 

организации 

хозяйственных связей и 

коммерческой работы по 

сбыту товара, услуг; 

- организовывать 

хозяйственные связи и 

работу по сбыту товара, 

услуг в соответствии с 

запланированными 

результатами; 

- навыками организации 

хозяйственных связей и 

работы по сбыту товара, а 

также тактическому 

управлению этими 

процессами в зависимости от 

достижения, 

запланированных результатов 



ОСНОВНАЯ ЧАСТЬ 

 

1. ОБЪЕМ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫУЧЕБНОЙ 

РАБОТЫ 

 
 

Вид учебной работы 
 

Всего часов 

Семестр 

№6 (3 курс 

летняя сессия) 

Часов 

1 2 3 

1. Контактная работа обучающихся с преподавателем (по 

видам учебных занятий)  
20 20 

В томчисле:   

Лекции (Л) 8 8 

Практические занятия (ПЗ), Семинары (С) 12 12 

Лабораторныеработы (ЛР)   

2.Самостоятельная работа студента (всего) 84 84 

В том числе - - 

СРС в семестре:   

Курсовая работа КП   

КР 

Другие виды СРС: - - 

 Изучение иных информационных источников и 

официальных сайтов в среде интернет и печатных 

источников информации 

24 24 

 Изучение дополнительных материалов по дисциплине в 

ЭОИС университета  

20 20 

Изучение материалов лекций по дисциплине в ЭОИС 

университета 

20 20 

Выполнение домашнего задания 20 20 

Вид промежуточной 

аттестации 

зачет (З), 4 4 

экзамен (Э) - - 

ИТОГО: Общаятрудоемкость часов 108 

3 

108 

3 зач. ед. 



2. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

 

2.1 Содержание разделов дисциплины (модуля) 

 
№  

сем

ест

ра 

№ 

ра

зд

ел

а 

Наименование раздела 

учебной дисциплины 

(модуля) 

Содержание раздела в дидактических единицах 

6 1 
Понятие и основы 

коммерции  

Основные определения. Методологические основы 

коммерческой деятельности. Объекты и субъекты 

коммерческой деятельности. Рынок – основа 

коммерческой деятельности. Рынки В2В, В2C, 

В2G, В2L, В2F. Жизненный цикл товара. Внешняя 

торговля. 

6 2 

Внутрифирменное 

управление и 

организация 

коммерческой 

деятельности 

Внутрифирменные коммуникации. Организация 

коммерческой деятельности предприятий сервиса. 

Принятие управленческих решений в области 

коммерческой деятельности.  

6 3 
Организация 

хозяйственных связей  

Понятие коммерческой сделки. Сущность и 

порядок регулирования хозяйственных связей. 

Классификация и виды договоров. 

Организационный механизм материального 

обеспечения. Организация расчетов в 

коммерческой деятельности. Факторинговые 

операции. Анализ затрат на осуществление этапов 

коммерческой деятельности. Управление 

товарными запасами. Порядок формирования, 

регулирования и контроля товаров и товарных 

запасов. Содержание и организация закупочной 

работы. 

6 4 
Коммерческая работа по 

сбыту товаров. 

Ассортимент и торговая номенклатура товаров. 

Формирование номенклатуры товаров. Структура 

товарного ассортимента. Категорийный 

менеджмент. Оценочные модели ассортимента. 

Поиск коммерческих партнеров и выбор 

поставщиков. Планирование и определение объема 

закупок. Сущность товародвижения. Оптовые 

ярмарки. Оптовые продовольственные рынки. 

Ценовая политика сбыта. Ценообразование 

6 5 

Оценка эффективности 

коммерческой 

деятельности  

Эффективность коммерческой деятельности. 

Стимулирование сбыта и продаж. 

 

3. САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА СТУДЕНТА 
 

Самостоятельная работа осуществляется в объеме 84 часов.  

Видами СРС являются: 

Изучение иных информационных источников и официальных сайтов 

в среде интернет и печатных источников информации. 



Изучение дополнительных материалов по дисциплине в ЭОИС 

университета.  

Изучение материалов лекций по дисциплине в ЭОИС университета. 

Выполнение домашнего задания. 

 

Формами текущего контроля успеваемости являются  

- решение кейсов и задач; 

- теоретический зачет. 
 

 

4. ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ 

УСПЕВАЕМОСТИ И ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ 

(см. Фонд оценочных средств) 
 

 

5. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ 

ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 
 

5.1     Основная литература 
 

№ 

п/п 
Автор (ы), наименование, место издания и издательство, год 

1 2 

 

Коммерческая деятельность : учебник и практикум для прикладного 

бакалавриата / И. М. Синяева, О. Н. Жильцова, С. В. Земляк, В. В. Синяев. — 

М. : Издательство Юрайт, 2018. URL: https://biblio-

online.ru/book/kommercheskaya-deyatelnost-412935 

 

Коммерческая деятельность : учебник и практикум для вузов / И. М. Синяева, 

О. Н. Жильцова, С. В. Земляк, В. В. Синяев. — Москва : Издательство Юрайт, 

2020. — 404 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-01641-3. — 

Текст : электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — 

URL: https://urait.ru/bcode/450127  

 

5.2. Дополнительная литература 

 
№ 

п/п 
Автор (ы), наименование, место издания и издательство, год 

1 2 

1 

Боброва, О. С.  Основы бизнеса: учебник и практикум для вузов / 

О. С. Боброва, С. И. Цыбуков, И. А. Бобров. — Москва : Издательство 

Юрайт, 2020. — 330 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-03928-3. 

— Текст : электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — 

URL: https://urait.ru/bcode/450548 

2 

Гаврилов, Л. П.  Организация коммерческой деятельности: электронная 

коммерция : учебное пособие для среднего профессионального образования / 

Л. П. Гаврилов. — 3-е изд., доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2020. — 

477 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-12180-3. — 

Текст : электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — 

https://urait.ru/bcode/450127
https://urait.ru/bcode/450548


URL: https://urait.ru/bcode/447001 

3 

Гиротра, К. Оптимальная бизнес-модель: четыре инструмента управления 

рисками / К. Гиротра, С. Нетесин. – Москва : Альпина Паблишер, 2016. – 216 

с. : схем., ил. – Режим доступа: по подписке. – 

URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=279755  

4 

Дорман, В. Н.  Коммерческая деятельность : учебное пособие для вузов / 

В. Н. Дорман. — Москва : Издательство Юрайт, 2020. — 134 с. — (Высшее 

образование). — ISBN 978-5-534-08385-9. — Текст : электронный // ЭБС 

Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/453301 

5 

Колышкина, Т. Б.  Реклама в местах продаж : учебное пособие для вузов / 

Т. Б. Колышкина, И. В. Шустина, Е. В. Маркова. — 2-е изд., испр. и доп. — 

Москва : Издательство Юрайт, 2020. — 222 с. — (Высшее образование). — 

ISBN 978-5-534-12663-1. — Текст : электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — 

URL: https://urait.ru/bcode/448248  

6 

Остервальдер, А. Построение бизнес-моделей: настольная книга стратега и 

новатора / А. Остервальдер, И. Пинье ; ред. М. Савина ; пер. М. Кульнева. – 

2-е изд. – Москва : Альпина Паблишер, 2016. – 288 с. – Режим доступа: по 

подписке. – URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=229875 
 

5.3. Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы:                                                                       

                                                                                                                                             

1. КонсультантПлюс [Электронный ресурс]: официальный сайт. – Режим 

доступа: http://www.consultanru, свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

2. Научная библиотека РГУ имени С. А. Есенина [Электронный ресурс]: 

сайт. – Режим доступа: http://library.rsu.edu.ru, свободный (дата обращения: 

21.08.2019). 

3. Университетская библиотека ONLINE [Электронный ресурс]: 

электронная библиотека. – Доступ к полным текстам по паролю. – Режим 

доступа: http://biblioclub.ru/  (дата обращения: 21.08.2019). 

4. Электронный каталог НБ РГУ имени С. А. Есенина [Электронный 

ресурс]: база данных содержит сведения о всех видах литературы, 

поступающих в фонд НБ РГУ имени С.А. Есенина. – Рязань, [1990 -   ]. – 

Режим доступа: http://library.rsu.edu.ru/marc, свободный (дата обращения: 

21.08.2019). 

5. Юрайт [Электронный ресурс]: электронная библиотека. – Доступ к 

полным текстам по паролю. – Режим доступа: https://www.biblio-online.ru 

(дата обращения: 21.08.2019). 
  

 5.4. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети 

«Интернет» (далее сеть «Интернет»), необходимых для освоения 

дисциплины: 
 

1. eLIBRARY.RU [Электронный ресурс]: научная электронная 

библиотека. – Режим доступа: http://elibrary.ru/defaultx.asp, свободный 

(дата обращения: 21.08.2019).     

https://urait.ru/bcode/447001
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=279755
https://urait.ru/bcode/453301
https://urait.ru/bcode/448248
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=229875
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank


2. Единая коллекция цифровых образовательных ресурсов 

[Электронный ресурс]: образовательный портал. – Режим доступа: 

http://school-collection.edu.ru/, свободный (дата обращения: 21.08.2019).                                                                                                                

3. Министерство образования и науки РФ [Электронный ресурс]:  

официальный сайт. – Режим доступа: http://минобрнауки.рф/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

4. Министерство финансов Российской Федерации [Электронный ресурс]: 

официальный сайт. – Режим доступа: https://www.minfin.ru/ru/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

5. Министерство экономического развития Российской Федерации 

[Электронный ресурс]: официальный сайт. – Режим доступа: 

http://economy.gov.ru/minec/main,  свободный (дата обращения: 

21.08.2019). 

6. Правительство Российской Федерации [Электронный ресурс]: 

официальный сайт. - Режим доступа: http://www.government.ru/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

7. РБК [Электронный ресурс]:  информационно-аналитический сайт.  – 

Режим доступа: https://www.rbc.ru/, свободный (дата обращения: 

21.08.2019). 

8. Федеральная служба государственной статистики [Электронный 

ресурс]: официальный сайт. – Режим доступа: http://www.gks.ru/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

9. Федеральный  центр информационно-образовательных ресурсов 

[Электронный ресурс]: портал. – Режим доступа: http://fcior.edu.ru/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019).       

10.  Центральный банк Российской Федерации [Электронный ресурс]: 

официальный сайт. – Режим доступа: http://www.cbr.ru/, свободный (дата 

обращения: 21.08.2019). 

11. Экономика и жизнь [Электронный ресурс]:  консультационно-

аналитический портал. – Режим доступа: https://www.eg-online.ru/, 

свободный (дата обращения: 21.08.2019).   

12. Экономика. Социология. Менеджмент [Электронный ресурс]:  

федеральный образовательный портал. – Режим доступа: 

http://ecsocman.hse.ru/, свободный (дата обращения: 21.08.2019). 

 

5.5. Периодические издания 

 

1.   Вопросы   экономики :   теоретический   и   научно-практический   

журнал   / учредители: НП Редакция журнала «Вопросы экономики»,  

Институт экономики  РАН . – 1929-   –  Москва, 2019 -     . – Ежемес. – 

ISSN 0042-8736 – Текст : электронный // ООО  «ИВИС».  – URL: 

https://dlib.eastview.com/browse/issues/6645/2018  (дата обращения: 

30.01.2020).  

about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank
about:blank


2. Креативная   экономика   :   научно-практический   журнал  / издатель :                 

ООО   Издательство «Креативная экономика». – 2007. -      .  – Москва, 

2019.-      .  – Ежемес. – ISSN 1994-6929 – Текст : электронный // ЭБС 

Университетская библиотека ONLINE. – URL   

http://biblioclub.ru/index.php?page=journal_red&jid=561488 (дата обращения: 

30.01.2020).  

3.  Культура: управление, экономика, право: научно-практический и 

информационный журнал / издатель : Издательская группа  «Юрист». – 

2003 -       

 

 

6. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 

ДИСЦИПЛИНЫ 

 

6.1. Требования к аудиториям (помещениям, местам) для проведения 

занятий:  

лекционные аудитории, оснащенные видеопроекционным оборудованием, 

средствами звуковоспроизведения и экраном, оборудованные учебной 

мебелью; библиотека, имеющая учебные места для студентов, оснащенные 

компьютерной техникой с доступом к базам данных и сети Интернет; 

компьютерный класс, мультимедийный курс лекций.  

 

6.2. Требования к оборудованию рабочих мест преподавателя и 

обучающихся:  

Видеопроектор, ноутбук, переносной экран. В компьютерном классе 

должны быть установлены средства MS Office: Word, Excel, PowerPoint и 

др.  

 

6.3. Требования к специализированному оборудованию: отсутствуют 

 

 

7. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ 

ПО ОСВОЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 
Вид учебных 

занятий 

Организация деятельности студента 

Лекция  Написание конспекта лекций: кратко, схематично, последовательно 

фиксировать основные положения, выводы, формулировки, обобщения; 

помечать важные мысли, выделять ключевые слова, термины. Проверка 

терминов, понятий с помощью энциклопедий, словарей, справочников с 

выписыванием толкований в тетрадь. Обозначить вопросы, термины, 

материал, который вызывает трудности, пометить и попытаться найти 

ответ в рекомендуемой литературе. Если самостоятельно не удается 

разобраться в материале, необходимо сформулировать вопрос и задать 

преподавателю на консультации, на практическом занятии.  

about:blank


Практические 

занятия 

(семинар)  

Подготовка к каждому практическому занятию должна начаться с 

ознакомления с     планом семинарского занятия, который отражает 

содержание предложенной темы. Тщательное продумывание и 

изучение вопросов плана основывается на проработке текущего 

материала лекции, а затем изучения обязательной и дополнительной 

литературы, ресурсов Интернета, рекомендованных к данной теме. На 

основе индивидуальных предпочтений студент может самостоятельно 

выбрать тему доклада по проблеме семинара и  подготовить по нему 

электронную презентацию. Если предусмотрено выполнение 

практического задания, то его необходимо выполнить с учетом 

предложенных рекомендаций преподавателя (устных или письменных).  

При подготовке к семинарским занятиям необходимо обратить особое 

внимание на самостоятельное изучение рекомендованной учебно-

методической, научной литературы и электронных ресурсов.  

Конспектирование источников. Работа с конспектом лекций, 

подготовка ответов к контрольным вопросам, просмотр рекомендуемой 

литературы, электронных презентаций лекций и др.  

 

Подготовка к 

зачету 

При подготовке к зачету необходимо ориентироваться на конспекты 

лекций, рекомендуемую литературу, полученные данные о 

деятельности организаций сферы образования и др.  

 

8. ТРЕБОВАНИЯ К ПРОГРАММНОМУ ОБЕСПЕЧЕНИЮ 

УЧЕБНОГО ПРОЦЕССА 
1. Операционная система Windows Pro (договор №Tr000043844 от 22.09.15г.); 

2. Антивирус Kaspersky Endpoint Security (договор №14/03/2019-0142 от 

30/03/2019г.); 

3. Офисное приложение LibreOffice (свободно распространяемое ПО); 

4. Архиватор 7-zip (свободно распространяемое ПО); 

5. Браузер изображений FastStoneImageViewer (свободно распространяемое ПО); 

6. PDF ридер FoxitReader (свободно распространяемое ПО); 

7. PDF принтер doPdf (свободно распространяемое ПО); 

8. Медиа проигрыватель VLC media player (свободно распространяемое ПО); 

9. Запись дисков ImageBurn (свободно распространяемое ПО); 
10. DJVU браузер DjVu Browser Plug-in (свободно распространяемое ПО) 

 


